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Este primer congreso organizado por PROVID tuvo como propdsito delinear el futuro de esta
industria para que se mantenga sostenible en el tiempo y adquirio una gran expectativa
internacional teniendo en cuenta que el Pert es el primer exportador de uva de mesa del mundo
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transito

Japon ya esta degustando
la uva peruana

en la uva de mesa
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CONTENIDO

PROVID: POR UNA INDUSTRIA
MADURA Y SOSTENIBLE

La campaia 2023-2024 de la
uva de mesa peruana es muy

Inteligencia

& ' : . incierta por la seria situacién que para exportar
"j' P N estd atravesando debido a los oo

! ™ 7 N problemas climatolégicos, que

- estamos atravesando, lo cual
esta originando una paralizacién
temporal en nuestro crecimiento.

ACTIVIDADES PROVID

Para PROVID sus asociados son la piedra
angular de la organizacién que ha llevado
a este sector al sitial donde se encuentra
actualmente. Es por ello que durante todo
el aio desarrolla una serie de actividades
en beneficio de sus miembros.

REQUISITOS PARA
LA EXPORTACION DE
UVA DE MESA

Juliana Garcia, bidloga especialista en
exportaciéon del SENASA, quien lo expuso
en el Primer Congreso Internacional de
la Uva de Mesa, presenta un interesante
articulo sobre los requisitos para la
exportaciéon de la uva de mesa peruana.

RESPONSABILIDAD DE
LA NAVIERA FRENTE A
RIESGOS DE LA FRUTA
EN TRANSITO

Para analizar el comportamiento de

los seguros de carga y los desafios que
enfrentan con su contratacion, PROVID
invité a RSK GROUP quienes presentaron el
webinar: “Seguro de carga ¢es el momento
adecuado para trabajar sin ellos?”

MANEJO Y CONTROL
DE LOS ACAROS EN
LA UVA DE MESA

1ER. CONGRESO
INTERNACIONAL DE LA UVA
DE MESA

“Nuestro objetivo es salir de este
congreso con la materia prima
para construir la férmula del éxito
de cara a los préximos 5 afnos”,
manifestd a los asistentes Manuel
Yzaga presidente de PROVID.

CONCLAVE
INTERNACIONAL EN ICA
SUPERO EXPECTATIVAS

ler. Congreso Internacional

de la Uva de Mesa superd
expectativas, congregd a

los principales productores,
exportadores y demds actores de
la agroexportacién de la uva de
mesa.

SEGUNDA PROYECCION DE
CAMPANA 2023-2024

Estamos en un aio atipico, un aio
diferente y la segunda proyeccion
que ha hecho PROVID indica que
las exportaciones en la campaia
2023-2024 presentard una
disminucion del 9%, esperando
alcanzar 64.9 millones de cajas de
8.2 kg, un resultado muy alejado
al obtenido en la temporada
anterior que fue 71.4 MM.

El Ing. Agr., Mg. Sc. Guillermo Sdnchez V.,
Profesor Principal de la UNALM, nos ofrece
un importante articulo sobre el manejo

y control de los dcaros que afectan el
cultivo de la uva de mesa en el pais.

LA CAMPANA 2023-2024

EDITORIAL

SE PRESENTA MUY
COMPLICADA

ara nadie es una novedad que la campafia
2023-2024 de la uva de mesa se presenta
muy compleja, complicada debido a los
problemas climatologicos que han causa-
do serios dafios a los cultivos afectando la
productividad, al punto que el crecimiento sostenido
que hemos registrado en los ultimos afios, se convertira
en un decrecimiento.

La segunda proyeccion de PROVID revela que la
campafia 2023-2024 registrard una disminucion del 9%
en las exportaciones, precisando que se espera alcan-
zar 64.9 millones de cajas de 8.2 kg exportadas, muy
por debajo de los 71.4 MM que se obtuvo en la cam-
pana 2022-2023. Los resultados finales pueden cam-
biar, pero eso dependera de la naturaleza, por un lado,
y también de lo que podamos hacer como industria.

Frente a la critica situacién que estamos atravesan-
do nuestra industria de uva de mesa esta respondiendo
responsablemente y en forma madura, trabajando téc-
nicamente para darle al sector una mayor sostenibili-
dad en el tiempo.

PROVID es el gremio que trabaja para darle sosteni-
bilidad a nuestra industria y esta trabajando arduamen-
te para consolidar el espiritu técnico y profesional de
la institucion.

En tal sentido es necesario que todos los actores de la

cadena productora-exportadora nos mantengamos uni-
dos y con un solo objetivo: seguir manteniendo la cali-
dad de la uva de mesa peruana y elevar la produccion
de nuestros cultivos, factores fundamentales que nos
convirtid la temporada pasada en el principal exporta-
dor de uva de mesa del mundo.

A nivel mercados, tenemos una gran oportunidad en
Japon, pais al cual ya hemos empezado a llegar con
nuestra fruta. Otra opcion es el mercado de Estados
Unidos debido a que al huracan Hilary ha dafiado la
produccidn de la costa de California.

En esta coyuntura, el ler. Congreso Internacional de
la Uva de Mesa cobr6 una gran trascendencia porque la
atencion mundial de la industria estaba puesta en este
evento y el interés de otros origenes de conocer nues-
tras experiencias y como hemos llegado al sitial en que
nos encontramos.

Este congreso, organizado por PROVID, congreg6 a
los principales productores, exportadores y demas ac-
tores de la agroexportacion de esta fruta y se ha con-
vertido en una plataforma de encuentro y foro de inte-
raccion de la industria de la uva de mesa mundial.

El alto nivel de las exposiciones y la calidad de infor-
macion compartida servird para delinear el futuro de la
industria de la uva de mesa para que sea sostenible en
el tiempo.

Edicion
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FRENTE A CRITICA SITUACION

PROVID: POR UNA INDUSTRIA
MADURA Y SOSTENIBLE

La campafia 2023-2024 de la uva de mesa peruana es muy incierta por la critica
situacion que estd atravesando debido a los problemas climatoldgicos que van a
ocasionar un crecimiento negativo del sector, de acuerdo a las proyecciones de
PROVID. Esta situacion es preocupante porque como industria tenemos la gran
responsabilidad de mantenernos como el principal exportador de uva de mesa en

a segunda proyeccion de la

campana 2023-2024 prevé

una disminucion del 9% en

las exportaciones de uva

de mesa, esperando alcan-
zar 64.9 millones de cajas de 8.2. Es
una caida severa después de un cre-
cimiento sostenido de la industria del
orden de los dos digitos; sin embargo,
esta critica situacion, originada por
las condiciones climdticas adversas,
no es solo un tema del Peru ya que
estd afectando también a otros orige-
nes.

el mundo, sitial logrado en la dltima temporada.

Por ejemplo, el paso del huracdan Hi-
lary en la zona productiva de uva de
mesa en California ha originado una
pérdida aproximadamente de 25 mi-
llones de cajas de 8.2 kilos en los pro-
ductores de Estados Unidos. La Ultima
informacion que se tiene sefiala que
es la caida mds drdstica que ha teni-
do en los ultimos 70 afios.

El cambio climatolégico tiene con-
secuencias no solo en el Pery, todo
el mundo se ve afectado, pero en
nuestro pais estd provocando estra-

gos con el fendmeno del Nifio. La ma-
yor temperatura que hemos tenido este
aflo ha ocasionado ciclos fenoldgicos
mas cortos del cultivo y el adelanto de
la temporada, por eso es que, si el afio
pasado tuvimos un retraso, ahora tene-
mos un adelanto de la campafia.

Frente a esta situacion critica, la in-
dustria de la uva de mesa peruana estd
respondiendo responsablemente y en
forma madura, trabajando incansable-
mente para darle al sector una mayor
sostenibilidad en el tiempo.

En este sentido, el ler. Congreso In-
ternacional de la Uva de Mesa rea-
lizada en Ica en agosto ultimo, tiene
una gran importancia ya que tuvo
como propdodsito delinear el futuro de
esta industria para que sea sostenible
y adquirié una gran expectativa inter-
nacional.

“Nuestro objetivo es salir del con-
greso con la materia prima para
construir la formula del éxito de cara
a los proximos 5 afos. Este congreso
internacional debe marcar un antes y
un después en el crecimiento y desa-
rrollo del cultivo de la uva de mesaq,
colocando las primeras piedras de
la futura industria de esta fruta en el
pais, a la que debemos aspirar con-
vertirnos. Empecemos a pensar como
una verdadera industria”, sefiald el
presidente de PROVID, Manuel Yzaga
Dibds, en sus palabras de inaugura-
cion.

Anotd que PROVID estd trabajando
para darle sostenibilidad a nuestra
industria, la cual se ha enfrentado el
ultimo afio a grandes desafios, entre
ellos el fendmeno La Nifia, los paros
de transportistas, el frustrado golpe
de Estado de Pedro Castillo, el Ciclon
Yaku y el Nifio Costero, entre otros.

Alejandro Cabrera , gerente general de PROVID

CALIDAD

Por su parte, el gerente general de PROVID, Alejandro Cabrera, sefiald que
el mantenernos en primer lugar como pais exportador de uva de mesa va a
depender de los volumenes exportables de Chile, que es nuestra mayor com-
petencia, asi como del comportamiento de los otros origenes.

Sin embargo, dijo que nuestra preocupacion no debe estar solo en ver como
van los otros mercados, sino en ver como mantenemos la calidad de nuestra
uva de mesa.

“De repente el volumen es algo que si nos interesa mucho porque genera
mucho ruido porque somos los primeros exportadores del mundo, pero tene-
mos que ver en las condiciones que estamos ahora, como es que va a salir
nuestra fruta, eso es muy importante. De nada nos va a servir sacar buena
cantidad de cajas, si es que no estd en la condicion adecuada para su consu-
mo en los mercados internacionales”, expreso.

Manuel Yzaga, presidente de PROVID



COMPORTAMIENTO
DE MERCADOS

Si bien las proyecciones inicia-
les no son alentadoras, los pro-
ductores y exportadores deben
sequir demostrando su gran vi-
sion, empuje, tenacidad y res-
ponsabilidad frente al merca-
do internacional, manteniendo
el prestigio que hemos logrado
gracias a la calidad de nuestra
fruta.

A estas alturas es dificil saber si
llegaremos a todos los mercados
en la misma proporciéon de cam-
pafias anteriores, pero lo que si
es muy posible es que el merca-
do de Estados Unidos sea uno
de los destinos predilectos de
nuestra fruta porque va a haber
escasez de uva de mesa en esa
nacion por su baja produccion
debido al dafio provocado por el
huracdan Hilary.

También tenemos que tener
presente que recientemente se
ha abierto el mercado de Japoén,
eso puede ser un incentivo para
poder también girar hacia Asia
en otro nivel de medida y com-
plementar un poco los envios ha-
cia China y Corea que, como sa-
bemos, en la temporada pasada
tuvieron un descenso importante.

Un factor importante para su-
perar esta critica situacion es,
ademds del buen manejo y con-
trol de costos, el buen comporta-
miento de las nuevas variedades
frente al problema climatolégico.

El impacto de las condiciones
climatolégicas es mucho mds
severo y drdstico en las varieda-
des tradicionales. Las variedades
nuevas también se ven afecta-
das, pero no en la misma magni-
tud que las tradicionales.

Soluciones agricolas
productivas para el
cultivo de uva

Bellis® Cevya®
Fungicida  Fungicida

Melyra® Stroby® Mix

Fungicida  Fungicida

Regulador  Fungicida Biolégico

CONTACTANOS

agriculture.basf.com/pe

+51 1 5132500
BASF Peruana S.A.




CONSTRUYENDO UNA INDUSTRIA SOSTENIBLE

1ER. CONGRESO INTERNACIONAL
DE LA UVA DE MESA

“‘Queremos salir de aquf con ideas y tareas para darle mayor sostenibilidad

al sector, para esto, necesitamos que sean activos participantes del congreso.
Necesitamos sus ideas, todas son bienvenidas” Estas fueron parte de las palabras
de inauguracion del ler. Congreso Internacional de la Uva de Mesa por parte del
presidente de PROVID, Manuel Yzaga Dibds y que reflejan actualmente la linea de
accion gremial en una coyuntura muy complicada para el sector.

ste primer congreso organizado por PROVID, precisamente, tuvo

como propdsito delinear el futuro de esta industria para que se man-

tenga sostenible en el tiempo y adquirié una gran expectativa inter-

nacional teniendo en cuenta que el Pery se ubica actualmente como

el principal exportador de uva de mesa del mundo. “Nuestro objetivo
es salir de aqui con la materia prima para construir la férmula del éxito de cara
a los proximos 5 afios”, acotd Yzaga a los asistentes.

“Cultivando ;al.ento innovac
para el crecimiento sostent

En otro momento dijo: “El ler Congreso Internacional de la Uva de Mesa
debe marcar un antes y un después en el crecimiento y desarrollo de este
cultivo en el pais, colocando las primeras piedras de una industria sostenible
en el pais, a la que debemos aspirar convertirnos. Los invito a que empece-
MOos a pensar como una verdadera industria™.

Ante mds de 400 personas, entre expositores, auspiciadores y participantes
nacionales y extranjeros, Yzaga afirmd que PROVID es el gremio que trabaja
para darle sostenibilidad a nuestra industria y que, en los Ultimos afios, se
han enfrentado a una gran cantidad de desafios gravisimos, mencionando
en los ultimos doce meses al fendmeno La Nifia, los paros de transportistas,
el frustrado golpe de Estado de Pedro Castillo, el Ciclon Yaku y el Nifio Cos-
tero, entre otros.
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EXPORTAR
LA MEJOR CALIDAD

“A pesar de todos estos desafios,
durante la Ultima campafia 2022-
2023 hemos logrado exportar mds
de 71.4 millones de cajas de 8.2 kg,
lo que representa mds de 585,000
Tm. de uva de mesa exportadas por
PerU hacia el mundo. Este resulta-
do lo hemos logrado, si, pero con
todos esos problemas y retos a los
que hemos sido sometidos duran-
te la Ultima temporada, no hemos
logrado exportar la mejor calidad,
esa calidad que nos proponemos
como objetivo para cada mercado
determinado”, reveld.

“Espero que el pais entienda que
no solo se trata de tener un gran
volumen. Se necesita un gran volu-
men, pero que ofrezca un gran valor
que retorne en forma de divisas y
esto solo se logra con producciones
de alta calidad. Trabajemos para
lograr las uvas de mejor calidad
que el mundo pueda consumir”, en-
fatizo el presidente de PROVID.

Comentd que si bien a mds expor-
taciones se logra mds puestos de
trabajo y mds economia para las
regiones; sin embargo, dijo que a
mdads volumen de un producto pere-
cedero en mercados que ya estdn
llegando a su limite, se da un menor
valor por ese gran volumen, es de-
cir, bajan los precios.

“Seamos creativos, rompamos
paradigmas, busquemos la manera
de seguir siendo el pais lider en ex-
portaciones de uva de mesa y se-
guir aportando a nuestras regiones.
Solo para Ica alrededor de US$ 180
millones son los que fluyen directa-
mente al aflo a través del pago de
labores solo en uva; si esta cifra se
cae la region dejard de ser la que
tiene menor pobreza monetaria del
pais”, expreso.



JUNTOS PARA
ENFRENTAR DESAFIOS

Durante su alocuciéon, Manuel Yza-
ga hizo un llamado a trabagjar juntos
a todos los miembros de la cadena
exportadora de la uva de mesa, para
enfrentar los desafios que tiene hoy
esta industria agroexportadora.

“Hoy, por primera vez abrimos las
puertas de nuestra casa para que el
mundo entero conozca coémo es que
el Pery ha conseguido el liderazgo
mundial, los invito directamente a tra-
bajar juntos en el presente y en el fu-
turo de este sector”, sefiald a los asis-
tentes.

Indicé que hoy el sector se enfren-
ta a un nuevo reto y desafio climato-
l6gico, el Niflo Global, anunciado por
autoridades especialistas en temas
climatoldgicos, el cual se iniciaria es-
tos Ultimos meses del 2023 o inicios
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del 2024, justo cuando la campafia de
exportacion de uva de mesa estd en
pleno esplendor.

“Nuestra industria ya ha sufrido Fe-
ndmenos del Nifio, no son una nove-
dad para nosotros, realmente es algo
que se repite de manera ciclica y con
cierta frecuencia, solo que ahora la
frecuencia es cada vez mds corta en-
tre un evento y otro. Sabemos como
afrontar hasta los mds inimaginables
retos, hasta los que en un principio
eran desconocidos. Miremos el futuro
con optimismo, con precaucion y ac-
tuando hoy, para evitar lamentos el
dia de manana”, sefald con optimis-
mo.

Dijo que la oferta peruana de uva
de mesa ha crecido y se ha consolida-
do en los mercados internacional gra-
cias al trabajo de muchos que estdn
embarcados en la misma nave y bus-
cando llegar al mismo destino. “Este
es un trabajo de cientos de miles de
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ler. Congreso Internacional de la Uva de Mesa

CONCLAVE INTERNACIONAL EN
ICA SUPERO EXPECTATIVAS

Fueron dos dias intensos que convirtio al valle de Ica en el centro de atencion
mundial de la industria de la uva de mesa. El Jardin La Huega en el Fundo Las
Palmeras fue la locacion idonea para el desarrollo, el 23 y 24 de agosto pasado,
del ler Congreso Internacional de la Uva de Mesa organizado por PROVID, que
congrego a los principales productores, exportadores Yy demds actores de la
agroexportacion de esta fruta. Fue una sede campestre que permitio conocer el
desarrollo y proyeccion de nuestra industria.

| resultado: total éxito a nivel asis-
tentes, calidad de expositores na-
cionales y extranjeros, alto nivel
técnico de ponencias y temas en
debate, experiencias de gran inte-
rés, también a nivel comercial, tecnoldgico y
de innovacion en el agro. En resumen, este
evento internacional desde ya es la platafor-
ma de encuentro y foro de interaccion de la
industria de la uva de mesa mundial.

El gerente general de PROVID, Alejandro
Cabrera, anoté que este congreso se de-
sarrollé en medio de una gran expectativa
internacional porque es el primer afo que
Pery se ubica como el principal exportador
de uva de mesa del mundo. Explicd que se
escogid Ica como sede porque es la princi-
pal regiéon productora y exportadora de uva
de mesa del pais y ha sido muy golpeada
por los problemas climatoldgicos y sociales
a inicios de afio.

TS EL PRIMER ANO QUE PERU

St UBIGA COMO EL PRINGIPAL

tXPORTADOR DE UVA DE MESA
DELMUNDO

GRAN ASISTENCIA

Asistieron a este importante congreso mds de 430 personas
participantes, dentro de lo cual podemos destacar a socios y no
socios de Provid, a personas del extranjero que participaron, 31
auspiciadores, 42 expositores y 12 delegaciones de prensa. A ni-
vel auspicio hubo cuatro categorias: platino, oro, plata y bronce.

Asimismo, el programa desarrollado fue bastante nutrido y
completo. Hubo 42 expositores, de los cuales 24 fueron extranje-
ros y 18 peruanos, lo que ayuda a tener una idea del panorama
mundial de la industria que se pudo dar en el evento. Los exposi-
tores internacionales fueron de Chile, Argentina, Espafia, Suddfri-
ca, China, México, Italia, Japon, Estados Unidos y Brasil.




- UNAVEZQUE SE
< [ERMINA LA PARTE
"RUDUCTIVA
N ELCAMPO
MPIEZA LA VIDA
PUSTCUSECHA

SEIS BLOQUES
TEMATICOS

El principal atractivo del evento fue su
completo e integrado programa, dividi-
do en seis bloques temdticos, asi como
el programa interactivo que permitio re-
cibir preguntas del auditorio al finalizar
cada bloque y que en vivo sean respon-
didas por los expositores.

El primero fue de Fisiologia y postco-
secha, muy importante dentro de lo que
tiene que ver con calidad y condicion de
fruta. Una vez que se termina la parte
productiva en el campo empieza la vida
postcosecha del producto y esa es la
clave para que el producto llegue en las
condiciones adecuadas al destino.

El segundo blogue fue de Mejoramien-
to y genética donde justamente se habld
de todo lo que ha permitido que el Peru
logre los numeros y los liderazgos mun-
diales en volumenes de exportaciéon que
hoy por hoy tiene. Precisamente, esto se
ha logrado gracias a las nuevas varie-
dades, al cambio varietal.

El tercer bloque estuvo relacionado a
todo lo que es Mercados y marketing,
una vision global de la industria, como
es que viene el mundo en uva de mesa
Yy qué se estd hablando, qué jugadores
participan, cdmo es el nivel de consumo,
cudl es la demanda, cudl es la oferta
mundial. Los expositores fueron nacio-
nales e internacionales.

Otro bloque fue el de Plagas y enfer-
medades. Este tuvo bastante relevante e
importancia teniendo en cuenta la reali-
dad del cultivo, las condiciones climato-
l6gicas que hemos tenido a lo largo del
afio y el impacto directo en términos de
plagas y justamente de enfermedades.
La idea era que se tenga una vision de
cOmo es que viene este sector impacta-
do por el tema del fendmeno climatolé-
gico.

El quinto bloque que se tuvo en el pri-
mer dia de congreso fue el de Innova-
cion y sostenibilidad, un tema bastante
importante porque la uUnica forma de
mantener una industria competitiva en
el tiempo es innovando y haciendo nue-
vVas cosas, pero también siendo cons-
cientes del impacto que dejamos en el
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entorno, propugnando una soste-
nibilidad tanto ambiental, social y
economica. En esta parte se expu-
so las buenas prdcticas y experien-
cias de productores peruanos.

Durante el segundo dia hubo un
segundo bloque de Mercados y
marketing, pero mds centrado a la
realidad de los principales produc-
tores de uva de mesa del mundo,
como es el caso de ltalia, Espafia,
Chile, Suddafrica y también de los
principales destinos a los cuales lle-
ga nuestra oferta: Estados Unidos,
China, México y Japon.

Finalmente, el sexto bloque del
evento fue relacionado a Nutricion y
riego una parte muy importante por-
que tiene que ver en cOmMo nutrir a
las plantas, el cuidado del manejo del
agua para que llegue en las mejores
condiciones después de la cosecha.

“Fue un evento de mucho contenido
técnico y a pesar de los 42 exposito-
res y de que nos fuimos, inclusive, en
algunos dias mds de las 8 de la noche,
tuvimos concurrencia en el auditorio,
lo cual demuestra el interés de los
participantes en escuchar este tipo de
charlas”, comentd Alejandro Cabrera.

P A8 »lento inne
" ientoso

GRAN NIVEL DE
EXPOSITORES

El gran nivel de los expositores nacionales e
internacionales fue uno de los aspectos mds
resaltado por los participantes. Para ello se
conté con el apoyo de los comités técnico y
comercial de PROVID.

Hubo una buena disposicion de los exposi-
tores. Incluso, los que tuvieron complicaciones
para viajar se conectaron por zoom O enviaron
un video con su presentacion. Hubo casos en
que habia una diferencia horaria de 8 a 9 ho-
ras, pero aun asi estuvieron conectados y res-
pondieron las interrogantes de los asistentes.
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We Care for Yéu

COMPROMISO DE
PERSONAL PROVID Orgullosamente

innovador.
El gerente general de PROVID re- . . s
salté que la organizacion del evento Yo dESCUbI."I‘,’dESE]I’I’O“E ideas de

ha sido 100% del personal del gremio ofcra clase: _ _ ff ‘w - /
que estuvo involucrado desde el dia Biocontroladores y Bioestimulantes. IMO cert

1. También hubo un comité de pro- \ _
ductores que ayudd a estructurar el - Revoluciona la proteccion de cultivos tanto a nivel foliar % gl - Experimenta ahorro en el uso de fertilizantes quimicos
como radicular, gracias al sistema VivoActivo® R Uity a corto y medio plazo, gracias a nuestro enfoque
como otro comité de bersonas Biocontroladores y Bioestimulantes una innovacion en ; s " innovador con los Bioestimulantes.
; , P que la investigacién agricola. o " vy / berar el potencial para una mayor produccion
vio la parte comercial. - Experimenta el poder de la proteccion estable contra e Vs e vilendimiento de los cultivos, junto con la reduccion de
i & produccion, todo mientras se protege
el medio ambiente.

-
i g

programa con temas relevantes, asi

patogenos, desde el momento de la aplicacidn, con
“En lineas generales, ha sido un nuestra solucion Biocontroladores.

compromiso del equipo de PROVID - Se testigo de una mayor proteccion de los cultivos
L contra agentes bidticos y abidticos, junto con una mayor
pero también involucramos a los so- -

; D dispenibilidad de nutrientes en el suelo, todo gracias
cios en la elaboracion del programa, a nuestros productos.

en los criterios para elegir las charlas.
También logramos que los que no pu-
dieron participar como conferencistas
tuvieron la posibilidad de mostrar su
investigacion en una zona de infogra-
fias, fuera del auditorio”, sefialo.
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EN EL MEJOR %OMENTO DE LATINOAMERICA

PERU CRECE EN
AGRONEGOGIOS Y PRODUCE
BIOINSUMOS MICROBIANOS

Las plagas o enf ermedades que atacan a cultivos de importancia
econdmica son cada vez mds destructivas y suponen una amenaza
constante y creciente para la sequridad alimentaria, para el medio
ambiente y las consecuencias del cambio climdatico.

egqun la FAO, las plagas
causan la pérdida de has-
ta el 40% de la produccion
mundial de cultivos. Cada
aflo se pierden mds de
220,000 millones de ddlares a causa
de las enfermedades de los de cultivos
y al menos 70,000 millones de ddlares
a causa de los insectos invasores en
la economia mundial. Algunas plagas
como la mosca de la fruta, Diaphorina
citri, son algunos cuyos patrones de
migracion y distribuciéon geografica se
estima que ya cambiaron como con-
secuencia del cambio climdtico. Para
combatir este ya no inminente pro-
blema, muchos agricultores y grandes

Daniel DAMKE Managing Partner Europa Limsa Corp y Fernando BONGAIN Managing Partner Estados Unidos Limsa Corp

agroexportadoras, estdn recurriendo
a los Bioinsumos Microbianos: Biopes-
ticidas - Bioestimulantes.

Limsa Corp es una compafia con
casi una década dedicada a la inves-
tigacion, desarrollo y aplicacion de
biopesticidas en Latinoamérica, a tra-
vés de su filial Limsa Peru. “Ellos son
nuestra mejor data. Somos una em-
presa que produce 100% productos
formulados en base a microorganis-
mMos Vivos - hongos y bacterias - me-
diante el uso de un novedoso sistema
VivoActivo®”, expresa Daniel Damke,
Managing Partner de Limsa Europa.

“Limsa Peru es una compafia nacio-
nal. Son casi 10 afos de experienciaq,
aprendizaje, innovaciones biotecnols-
gicas. Hemos aprendido de nuestros
microorganismos, también hemos
compartido el aprendizaje con agri-
cultores y con agroexportadores. Les
ensefilamos a utilizar productos vivos,
los alentamos a seguir estudiando,
desarrollando e investigando. Hemos
cambiado paradigmas: Uno, es que
el producto bioldgico es ineficiente.
Otro, es el uso unico de quimicos o el
USO Unico de microbiolégicos. Ambos
pueden coexistir, advirtiendo las con-
secuencias del uso de los quimicos”,
sostuvo Fernando Bongain, Mana-
ging Partner de Limsa USA.

El sector agroexportador del Peru
se ha construido en los Ultimos vein-
te afios siendo la segunda actividad
economica de mayor rentabilidad
después de la mineria. Pert no baja
sus cifras. La incorporacion y amplia-
cion de proyectos dieron mds de 350
mil nuevas hectdreas de cultivo. Pery,
hace 50 afios, salia de la agricultura
familiar al negocio agroalimentario.
PerU hoy crece en Agronegocios Yy
produce Bioinsumos Microbianos.

DESAFIANDO EL
PODER DE LA
NATURALEZA, PARA
REVOLUCIONAR A
NUESTRO MUNDO AL
2025:

Limsa Corp produce Biopesticidas y
en Bioestimulantes. Ambos productos
formulados en base a hongos y bate-
rias vivas, liquido y bajo el sistema Vi-
voActivo® haciendo que su filial Limsa
Peru, sea considerada un referente en
estas materias.

“Nos sentimos desafiados por la na-
turaleza, cada vez que ella nos pone a
prueba con el llamado cambio climdti-
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'PERU HOY CRECEEN

AGRONEGOCIOS Y PRODUCE
BIOINSUMOS MICROBIANOS'

co, lo que se traspasa directamente @
los campos aumentando plagas o en-
fermedades. Limsa Peru convive afio
tras afo con el fendmeno climdtico
del Nifio o la Nifia. Ambos han puesto
seriamente a prueba a nuestros micro-
bidlogos y agréonomos. Hemos pasado
con éxito estas crisis. Nuestros produc-
tos siguen siendo estables, eficientes y
reconocibles en el mercado”, expreso
Daniel Damke.

“Desde el 2022 Limsa Corp estd tra-
bajando en su expansion. La primera,
es llegar desde Peru a toda Latinoa-
meérica, y la segunda, la apertura del
mercado Norteamericano y el Euro-
peo. Pretendemos que al afio 2025
estos nuevos mercados cuenten con
todos nuestros productos. La tenden-

cia es clara hacia la utilizaciéon de pro-
ductos biolégicos. Somos capaces.
Contamos hoy con productos como
biofungicidas, bionematicidas, bioa-
caricidas, bioinsecticidas”, indicd Fer-
nando Bongain.

Hemos desarrollado también Bioes-
timulantes, denominados como Mi-
croorganismos Promotores del Creci-
miento Vegetal (PGPR y PGPF). Estos
productos estdn basados en cepas
bacterianas y fungicas promueven el
crecimiento vegetal, mejoran la ab-
sorciéon y asimilacion de nutrientes,
entre muchas otras. Nuestros produc-
tos degradan residuos de plaguicidas,
que se utilizan en la biorremediacion
de suelos. Nuestro objetivo es pro-
mover la salud del suelo al repoblar
la microbiota”, sefialé Fernando Bon-
gain.

“Cambiamos debilidades por opor-
tunidades. Desde el correcto manejo
fitosanitario a la producciéon de pro-
ductos agricolas regulados por in-
novacién impulsada por la ciencia.
Tecnologia innovadora que protege
los cultivos, ahorra costos, mejora
las ventas con un gigantesco poten-
cial de aplicaciones. Esto hace Limsa
Corp, a través de su filial Limsa Peru,
ser una empresa de biotecnologia
que se aproxima a ser un lider mun-
dial. Nuestros Biopesticidas y Bioesti-
mulantes van en la linea correcta en
investigacion y desarrollo de produc-
tos para su distribuciéon comercial”,
concluyd Daniel Damke.
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Allison Sialer Zdrate - Gerente Comercial - Pura Gesex
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El Primer Congreso Internacional de Uva de Mesa fue muy interesante
debido a que tuvo la participacion de todos los involucrados en la cada
logistica desde exportadores, lineas navieras, operadores logisticos, hasta
importadores.

Si, cada uno de los expositores compartieron informacioén relevante y muy
Util para la exportacion de la uva de mesa peruana, desde la produccion,
cosecha, packing, almacenamiento y frigorifico, manejo post cosecha, co-
mercializacion y propuestas de mejora en cada parte de la cadena.

Juan Guillermo Nufiez, Gerente Comercial peru & ecuador

OPINION DE PARTICIPANTES Muy Importante este primer congreso. PROVID logré reunir a gran parte de los

actores del sector de uva de mesa a nivel nacional, teniendo entre sus participan-
tes alos responsables de las dreas claves de nuestro negocio: produccion, calidad,
packing y direccion.

Esto nos ha permitido compartir distintas experiencias entre todos los protago-
nistas del sector. Tenemos que apoyar estas grandes iniciativas que nos ayudan

a mantener un gran estdndar productivo en Peru. La unidn hace la fuerza y la
Hubo una gran expectativa por el Ter. Congreso Internacional de la Uva de Mesa y luego de los dos fuerza nos lleva al éxito como industria. Gracias a la iniciativa de PROVID, hemos
dias de charlas y ponencias de expositores extranjeros y nacionales, los participantes salieron mds podido adquirir informacién valiosa del avance y crecimientos de la industria de
que satisfechos de este certamen mundial, convencidos de que fue de gran importancia para el la uva de mesa. Desde nuestro punto de vista, como obtentor, es importante co-
sector agroindustrial por el alto nivel técnico que presentd y los temas de gran interés y, sobre todo, nocer la vision de los productores, asesores y proveedores, a todos los niveles del 1,

de coyuntura, destacado las experiencias de éxito de las propias empresas. ciclo de produccion. Compartir experiencias con ellos nos permite entender como g
adaptar nuestro programa de hibridaciéon y poder contestar a sus necesidades.

Mgs. MERCEDES AURIS, Gerente General de Vivero Los Vifiedos

Primero felicitar a PROVID por la iniciativa, ha sido un evento bastan-
te interesante e importante para el sector agroindustrial porque aborddé
todos los temas de interés desde el manejo técnico, la post cosecha, los
diferentes mercados, el marketing y la comercializacién, y sobre todo se
habld de la realidad y la situaciéon coyuntural por la que pasa la agroin-
dustria y los productores de uva de mesa.

':ma p tjuas
azifeor) eorrigziclo

Claro que si, porque se conto con la participacion de expertos ponentes
y grandes profesionales del rubro que compartieron sus experiencias, sus
apreciaciones e informaciéon de gran relevancia sobre la uva de mesa.

Wi W N r- = Av. Evitamiento 3636 - EL Agustino, Lima - Pero
ALINE PERALES, Business Development Manager de Hazel Technologies i oy . RS : Central Telefénica: (51) 01 385-2042 / 385-2043
‘o s . . - 1 o i Ventas Trupal; 995-954-246
Servicio Postventa: 958 453-463
Servicio al Cliente: (51) 01 385-1303
serviclocliente@trupal.com.pe / www.trupal.com.pe

Me parecié un excelente congreso que reunié a los actores mds importantes
de la industria de la uva de mesa, ademds de una excelente organizaciéon por
parte de PROVID. Sinceramente espero que |o repitan.

La informacion de las charlas y ponencias del congreso fueron totalmente
relevantes para la industria y coyuntura nacional e internacional; empresas
del rubro que compartieron experiencias de primera mano enriquecieron el
congreso, resaltando el mensaje de que somos una misma industria y un mis-
mo origen y que se debe trabajar como tal.

e BRES PROFESIONALES DEL EMPAQUE
Ademds, la conduccién del congreso fue aterrizada y el hilar el contenido a SMETA’ phcin et

lo largo de los dos dias de jornada fue clave para guiar a los participantes a

tener un panorama completo. .
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ANTONIO CARRARO EN PORTAFOLIO

FERREYROS:
TRACTORES
PARA GULTIVO

Ferreyros estd presente

en el sector agricola
nacional hace mads de

50 arios, ofreciendo un
portafolio variado y de
calidad. Hoy anuncia la
representacion de la marca
Antonio Carraro, fabricante
italiano con 110 arios de
experiencia en tractores
agricolas especializados
para condiciones que exigen
dimensiones reducidas,
especificamente con
aplicacion en cultivo de
frutales que demanda la
agroexportacion.

DE FRUTALES DE
AGROEXPORTAC

y

La ampliacién de nuestro por-
tafolio agricola nos permite
ofrecer una gama aun mds
completa y diversa de opciones
para satisfacer las necesidades
de nuestros clientes, con el sopor-
te posventa que nos caracteriza en
todo el pais. A la calidad comproba-
da de Massey Ferguson, se suma hoy
la oferta especializada y desempefio
de Antonio Carraro para el cultivo de
frutales de agroexportacion, crean-
do valor para este importante sector
en el Peru”, seflald Enrique Salas Ri-
zo-Patrén, gerente de Division Cuen-
tas Regionales de Ferreyros.

+erreyros @

UMA EWFRESA FCAREYCORP

(g 4

15 MODELOS
DE TRACTORES

El portafolio de Antonio Carraro
ofrece un total de 15 modelos, entre
ellos los TGF, TRG y SRX. Tiene solu-
ciones adaptadas a las necesidades
de los agroexportadores, que requie-
ren tractores con baja altura a la vo-
lante y un ancho minimo, sin compro-
meter |la capacidad de traccion.

Los modelos TGF9900 y TRG9900
son tractores de 89 CV de potencia
y con una altura al volante de 1.27 m,
son ideales para la uva de mesa con-
ducido bajo parrén; al cargarse de
racimos de uva, requieren alturas mi-
nimas para evitar dafo mecdnico. El
TRG9900 ademds cuenta con plata-
forma de operacion reversible, mayor
reduccion final y un despeje de 43 cm,
es un tractor mds robusto para condi-
ciones mds exigentes.

El SRX es el tractor articulado an-
gosto por excelencia; su ancho mini-
mo de 1.2 m y una altura al volante
de 1.23 m, le permite circular por los
campos de ardndanos de alta densi-
dad. Tiene 87 CV de potencia.

Los tractores Antonio Carraro estdn
equipados con motores japoneses,
bastidor oscilante integrado que per-
mite una diferencia de 15° entre el eje
delantero y el posterior, mejorando la
traccioén integral, y un centro de gra-
vedad muy bajo que los hace extre-
madamente seguros y confiables.

PORTAFOLIO
FERREYROS

El portafolio Ferreyros incluye
tractores y cosechadoras Massey
Ferguson y Valtra, y los tractores
Antonio Carraro. Ademds, ofre-
ce una amplia oferta de imple-
mentos agricolas como arados,
rastras, enfardadoras y atomi-
zadores, de prestigiosas marcas;
servicio completo de campo,
mantenimiento preventivo y co-
rrectivo, asistencia técnica espe-
cializada, etc.
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| director comercial de dicha naviera, Rafael del
Solar, dijo que este servicio se iniciard en la sema-
na 45, aunque puede extenderse mds. Esas son las
principales semanas de la campafia de exporta-
cion de uva de mesa del sur del pafs.

“Es una iniciativa tripartita entre MSC, el puerto de Paracas y
PROVID, que también ha sido un catalizador al juntar a expor-
tadores que estdn en la zona de influencia del puerto de Para-
cas, es decir, Ica, Chincha, Cafiete y Arequipa. PROVID participd
activamente para promover que alguna linea naviera recale en
Pisco para facilitar un poco la logistica de los exportadores de
la zona”, remarcd del Solar.

“Estamos ofreciendo una recalada semanal, con servicio di-
recto a Europa y luego, via Panamd, cubrimos Estados Unidos
y otras rutas de interés de la uva, como México, que entien-
do este afio serd un destino importante para la uva peruana”,
agrego.

68
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Anotd que exportando desde el puerto de Paracas los tiem-
pos de transito son competitivos, rapidos, incluso un dia menos
que lo ofrecido por el Callao. “La nave va de Pisco directo a Pa-
namd. Todo lo que vaya a Rotterdam (Paises Bajos) y a Ambe-
res (Bélgica) se va a ir en ese mismo barco de manera directa,
sin transbordo. A los demds destinos van a ser transbordados
en nuestro Hub, Panama”, explico.

Este servicio representa un hito para la agroindustria de Ica
porque permitird utilizar infraestructura de la regién, en benefi-
cio de los productores y exportadores locales. Ademds, facilita
la logistica, sobre todo la terrestre, para los exportadores que
no tienen que enviar la carga a 300 kildmetros hasta el Callao.
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BIOAMINO-L

EFECTIVO ACTIVADOR
BIOLOGICO DE SUELOS

El activador bioldgico Bioamino-L es un producto
sostenible que funciona en campo Yy ayuda mucho
al manejo de suelo y planta. Favorece la vida
organica y los microorganismos del suelo, mejora
el crecimiento del sistema radical de las plantas,
aumenta el numero de frutos, manteniendo tiene la
calidad de la fruta.

Piero Rouillon, gerente en el Pert
de Aminochem

iero Rouillon, gerente de
Aminochem Peru, sefia-
|6 que Bioamino-L es un
producto que tiene 36%
de materia orgdnica, alto
contenido de materia orgdnica. Ano-
td que tiene polipéptidos, que son
cadenas de aminodcidos, Acido Ful-
vico, macro y micronutrientes. Es un
producto liquido que ingresa por el
sistema de riego y también se puede

aplicar drenchado, sin problemas de
taponamiento al ser muy soluble.

“Brindamos a la agricultura, no solo
un producto sostenible, sino también
un producto que funciona en campo,
que ayuda mucho al manejo de suelo
y planta y, a su vez, que tiene un costo
muy accesible”, enfatizd

ACTIVADOR DE
SUELOS

Explicd que, como activador del
suelo, trabaja a nivel de tres enfoques:

Fisica, Mejora la estructura del sue-
lo por el alto contenido de M.O ldbil.

Quimica, Aumenta los contenidos
de M.O del suelo y a su vez la CIC
para mejorar la retencion de nu-
trientes en el suelo

Bioldgica, Bioamino-L contiene
mds de 4700 compuestos orgdni-
cos lo que permite alimentar a los
microorganismos benéficos en el
suelo y los que son incorporados
también.

BENEFICIOS
EN PLANTAS

De otro lado, anoté como beneficios
en las plantas lo siguiente:

[{l 'ncrementa el tamafio y profundi-
dad del sistema radicular

Pl Aumenta el porcentaje de raices
nuevas y blancas que generar la
asimilacion de nutrientes y agua.

B Disminuye el stress en el cultivo
generado por efectos de sales ,
compactacion de suelos o posibles
intoxicaciones por diferentes agro-
quimicos.

“Lo que realmente genera el Bioa-
mino-L es un enraizamiento comple-
to”, comento Piero Rouillon

Sefiald que el Bioamino-L es ela-
borado gracias a los derivados de la
industria salmonera de Chile, gene-
rando una agricultura con enfoque
circular. Hoy este como otros produc-
tos de Aminochem son utilizados ya
en Chile, Argentina, Brasil, México, Usa
y hasta en China y Corea.

Asimismo, para el mercado perua-
no cuenta con dos partners que son
Chiaway y Procampo , lo cual permite
tener el Bioamino-L y otros productos
a disposicién tanto en el Sur como en

el Norte.

¥ aminochem

From the sea. For your crops.

Bioamino-L"

ACTIVADOR

BIOLOGICO DEL SUELO

CONOCE

NUESTROS BENEFICIOS

www.aminochem.com

Materia orgdnica liquida

Alto contenido de polipéptidos

que ayudan a generar raices

nuevas, sanas Yy de mayor vigor

Activador bioldgico de los
organismos del suelo o los
aplicados (Ejm. Trichodermas,
Basilllus, Micorrizas, etc)

Mejora la condiciones fisicas
(Estructura) y quimicas (CIO)
del suelo

Logra una relacion equilibrada

de Carbono/ Nitrégeno

Macro y micronutrientes que
acompafian a la nutricion
mineral

Bioamino-L
e imagdl
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EVALUACION
ANTES DE LA 1°
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“Se prevé una disminucion del 9% en las exportocion;s”

SEGUNDA PROYECCION

DE CAMPANA 2023-2024

Estamos en un afio atipico, un ahno diferente, donde nuestro crecimiento constante en
términos de volumen que hasta la campafia 2022-2023 era de dos digitos en cada
temporada, hoy estd cayendo abrumadoramente y la segunda proyeccion que ha
hecho PROVID indica que las exportaciones en la campafia 2023-2024 presentard una
disminucion del 9%, esperando alcanzar 64.9 millones de cajas de 8.2 kg, un resultado
muy alejado al obtenido en la temporada anterior que fue /1.4 MM,

.1;:._".-,.'5',,_,_! ‘5',___1.:;.'.;_..

| gerente general de la
Asociacion de Producto-
res de Uva de Mesa del
Pery (PROVID), Alejandro
Cabrera Cigardn, dijo que
la primera proyeccién indicaba que
nuestro crecimiento iba a ser cero, ya
que fbamos a exportar lo mismo que
la Ultima campafia. Sin embargo, aho-
ra se mostré preocupado ya que aho-
ra tendremos un disminucion del 9%

-
=L

Explicd que se debe a que las con-
diciones climdticas adversas, como el
Nifio Costero con condiciones cdlidas
intensas, han generado ciclos fenolo-
gicos mds cortos, adelantando la co-
secha y reduciendo la productividad
de los campos.

lgualmente, anotd que este escena-
rio desafiante para la produccién de
uva de mesa estd siendo contribuido
por las lluvias que estdn superando
los valores normales. “El Nifio costero

Nno s nuevo, lo tenemos desde marzo
y seguimos hoy por hoy todavia su-
friendo sus consecuencias. La tempo-
rada 2022-2023 de uva acabd con el
Cicléon Yacu, que fueron lluvias conse-
cutivas por varios dias que inundaron
diversos campos en Piura. Todas esas
condiciones climatoldgicas de exce-
so de humedad, de exceso de tem-
peratura, inclusive por encima de los
cuatro grados, histéricos en algunos
casos, tienen un impacto directo en la
productividad”, afirmao.

INDUSTRIA LISTA
PARA ENFRENTAR
DESAFIO

Seflald que, ante esta critica pro-
yeccion de la presente campafia, la
industria de la uva de mesa se en-
frenta a estos desafios y viene imple-
mentando medidas estratégicas para
mantener la calidad y competitividad
en el mercado internacional.

Anotd que el volumen proyectado
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es menor al que se pensaba tener inicialmente, antes de los efectos clima-
toldgicos del Nifio Costero, del Nifio Global y del Ciclén Yacu, incluso muy por
debajo de la primera proyeccion.

Para tener una idea de la situacion menciond que Peru, en las Ultimas tempo-
radas, venia creciendo a doble digito en términos de volumen: en la campafia
2022-2023 se crecio 10%, en la 2021-2022 crecimos en un 13% y la temporada
2020-2021 fue del orden del 15%.

“Hoy estamos hablando de un crecimiento negativo. Entonces, eso es un
claro indicador de que veniamos con un volumen creciente y que hoy no lo
tenemos. Entonces, el volumen que Peru iba a exportar en esta temporada,
sin considerar el tema climatoldgico, era mds grande del que tenemos actual-
mente. Hay una caida respecto a lo que estaba previsto antes del fendmeno
climatolégico”, explico el gerente general de PROVID.

887
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f Nuestras alianzas

CAIDA DE ,
PRODUCCION EN PIURA : S _ o
NN RIDGE LOMB®RDI BL M béwf

Respecto a la produccién en Piura, la FRESH" S
segunda zona de uva de mesa mds im-
portante en el Pery, dijo que ha sufrido
una gran caida.

“Hacemos el mismo ejercicio que en
la producciéon nacional. En la campafia
2022-2023 Piura crecié 20%, en la jor-
nada 2021-2022 aumento el volumen en
10% y en la 2021 fue del orden del 30%.
Por cierto, entonces te das cuenta el vo-
lumen venia creciendo de manera muy
agresiva en Piura. Esto es claramente
consecuencia de la realidad climatolo-
gica que se expresa en el Peru y que ha
ocasionado lluvias en marzo y abril y
un incremento de temperaturas en pro- /

VIVEROS EL TAMBO

de histéricos desde marzo de este aio”,
Desicibn que do rubos

agrego.

COMPROMISO
DE PROVID

Alejandro Cabrera dijo que el 2023
es un afo en el cual tienen el com-
promiso del gremio de poder man-
tener informado a los asociados
de como es que viene la campafa.
“PROVID seguird proporcionando
proyecciones actualizadas para
guiar decisiones a nivel nacional e
internacional”, agrego.

http://fwww.viveroseltambo.pe/

“Con las estimaciones que se vie-
ne dando, se habla muchisimo de
caidas grandes en la produccion
del norte, principalmente, y quiero
simplemente reforzar que los volu-
menes que nosotros hemos recibido
hasta ahora es procedente de parte
de los productores. Nosotros conso-
lidamos esa informacion y damos
el mensaje de como es que viene la
temporada; sin embargo, todos es-
tos indicadores que se reciben son
en un momento y dindmico, sobre
todo por las condiciones climatolé-
gicas”, indico.




ACTIVIDADES
PROVID

Para PROVID sus asociados
son la piedra angular de esta
organizacion de exportadores
y productores de uvas de mesa
del Peru que ha llevado a este
sector al sitial donde se encuentra
actualmente. Es por ello que
durante todo el aflo desarrolla
una serie de actividades en
beneficio de sus miembros,
como informativas, técnicas,

de capacitacion, comerciales,
de innovacion, actualizacion,
tecnologia, etc.

lejandro Cabrera, gerente gene-

ral de PROVID, comentd que el 21

de setiembre tuvieron la apertura

de la campafa en Piura de ma-

nera oficial, junto con SENASA y
todos los asociados del norte del pais, para lo
cual se organizé una actividad informativa y
de capacitacion.

“En esta reunién se comentaron los proto-
colos actualizados, las buenas prdcticas, todo
lo que tiene que ver con lo relacionado a la
campafia con destino a Coreq; asimismo, los
detalles de la campafia Japdn, que es el nue-
vo mercado alcanzado. Eso fue importante-,
Participd SENASA central y de la Direccion Re-
gional Piura”, destacd el gerente general de
PROVID.

Ese mismo dia también se realizé la prime-
ra reunion con los asociados del norte del
pais, donde hablaron como es que se viene la
proxima temporada, teniendo en cuenta es-
pecialmente los problemas climatoldgicos que
se estd presentando en esta region a raiz del
Nifio Costero. Igualmente, cémo viene el vo-
lumen de la temporada 2022-2023 de uva de
mesa del Pery, siempre teniendo como foco
principal en el norte.

Agricola y negocio de uva

de mesa en Corea del Sur

FECHA: Lunes 26 de junio del 2023
(© HORA: 7:00 pm
() PLATAFORMA: Zoom

Ponentes:

'\ Daeun Yi

W How 2 Go Corea

'r.'ﬁ.l Pamina Gonzales

W How 2 Go Latam

Table Grape Market
in South Korea
Recent Statistics and Trends

Otra actividad muy importante fue el webinar de-
nominado: “Seguro de carga ¢es el momento ade-
cuado para trabajar sin ellos?”.

“Este tema estd muy relacionada a la responsabi-
lidad de la naviera ante cualquier problemdatica que
pudiera pasar la fruta en trdnsito y si el seguro se
activa o no, Ultimamente ha habido algunos cambios
en las reglas del comercio internacional y por eso
creimos conveniente poder comunicar ello, y cémo
es que esos cambios han tenido ciertas implicancias,
expreso.

JORNADAS TECNICAS

Después también se llevd a cabo en setiembre las jorna-
das técnicas PROVID, donde participan directamente los
socios comentando sus experiencias durante la campafia,
hablando sobre diversos temas, como el tratamiento de
plagas, procesos del cultivo, etc.

Precisamente, el 22 de setiembre el asociado Agricola
Chapi participé comentando sus experiencias en el control
de enfermedades.

| . I ___

Pl

PROMO Asia y Oceania:
Inteligencia
para exportar

Junio 2023
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OTRAS
ACTIVIDADES

Entre las multiples actividades que participaron
los asociados de PROVID figuran:

@ PARTICIPACION EN PROMO ASIA Y
OCEANIA — PROMPERU - JUN 23.

@ WEBINAR OPORTUNIDADES DE LA
UVA DE MESA EN COREA.

@ WEBINAR PROMPERU - PERU
MARKET PLACE.

@ PARTICIPACION EN AGROFEST - JUL
2023.

@ PARTICIPACION IFPA COMMODITY
GROUPS - JUL 2023.

@ PARTICIPACION EN ASIA FRUIT
LOGISTICA - HONG KONG - SET
2023

@ PARTICIPACION EN FRUIT
ATTRACTION - MADRID - OCT 2023

@ NUEVO SERVICIO PUERTO PARACAS
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AGRANDO: MAYOR
PRODUCTIVIDAD
DE CULTIVOS

ENMIENDAS
DE SUELOS Y
PROTECTORES
SOLARES

Luis Rodriguez, gerente comercial de Comacsa

COMACSA, con casi /5 anos en
la actividad minera, hace cinco
afos viene obteniendo grandes
resultados con su linea agricola
AGRANDOQO, gracias a que su drea
de investigacion y desarrollo
determino los importantes efectos
de los minerales no metdlicos

en la solucion del problema de
degradacion, control de metales
pesados, patentando productos
totalmente naturales para lograr
una absorcion eficiente de sus
nutrientes para obtener un

fruto vigoroso y debidamente
desarrollado.

vis Rodriguez, gerente comercial de COMACSA, explico
que la calidad del suelo es sumamente importante para
tener una produccion 6ptima, y que los productos que
ofrecen permiten mejorar los procesos operativos, al
consumir menos fertilizantes y agua, contribuyendo al
desarrollo de una agricultura sostenible, rentable y competitiva.

En tal sentido, indicd que COMACSA lanzo su linea de mejorado-
res de suelo, bajo la marca AGRANDO, un producto 100% orgdnico
y puro procedente de sus propias concesiones, sin contaminantes
ni pesticidas, producidos con altos estdndares de calidad y bajo
un riguroso control en su laboratorio, ofreciendo al consumidor de
nuestros productos un alto rendimiento en sus cultivos.

“En el Peru salvo las grandes agroexportadoras o productoras
muy grandes, conocen sobre enmiendas de suelo, saben muy bien
para qué son, las utilizan; pero el mediano y pequefio agricultor
no y, bdsicamente, por desconocimiento. Queremos que tengan
una produccién mds rentable, a menor costo, mayor ganancia”,
sefald.

Dijo que también han desarrollado dos productos que son pro-
tectores solares para las plantas, tanto en versién liquida como
en polvo. “En ambos casos son rociados encima de la planta para
protegerlo de la radiacion UV y esto termina ayudando a que la
planta pueda crecer de manera correcta, genera el tamafio co-
rrecto y no sea quemada por la radiaciéon”, agrego.

INTERNACIONALIZACION

Respecto a su comercializacioén, dijo que actualmente es-
tdn vendiendo estos productos de manera local. “Hemos
empezado hace mds de cinco afios con esta marca y, en el

caso del mercado internacional, hemos hecho una primera
exportacion a Chile de protectores solares, eso €s un paso
muy importante porque la marca empieza a internacionali-
zarse”, acoto orgullosamente.

grg@ndo

Linea agrando
soluciones para
la agricultura
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SENASA

REQUISITOS FITOSANITARIOS
Y SANITARI(QS PARA LA
EXPORTACION DE UVA DE MESA

Juliana Garcia, bidloga especialista en exportacion del SENASA

La industria de la uva de mesa tiene actualmente
una campafia muy dificil, especialmente por los
temas climatologicos; sin embargo, no deja de ser
importante que los mercados a los que exportamos
pueden crecer en un 40%, pero para ello lo primordial
es cumplir con los requisitos fitosanitarios y sanitarios
de los palses potenciales para evitar el ingreso

de plagas cuarentenarias. Para hablar de ello
presentamos un articulo de Juliana Garcia, biologa
especialista en exportacion del SENASA, quien o
expuso en el Primer Congreso Internacional de la Uva
de Mesa, organizado por PROVID,

| Peru exportd uva de mesa
en la campafia 2022-2023
a 56 paises, pero cuenta
con la oportunidad de ex-
portar a 94 paises siendo el
mdas reciente el mercado japonés.

Los requisitos fitosanitarios son es-
tablecidos por la autoridad fitosanita-
ria de cada pais importador con la fi-
nalidad de reducir el riego del ingreso
de plagas cuarentenarias que atente
contra su patrimonio vegetal, estas
medidas se basan en los lineamientos
de las normas internacionales para
medidas fitosanitarias (NIMF).
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SENASA

REQUISITOS
FITOSANITARIOS Y
SANITARIOS PARA LA
EXPORTACION DE

UVA DE MESA

El proceso general para el acceso a
nuevos mercados se inicia con el en-
vio de un Dosier técnico que es ela-
borado por el SENASA con el sector
interesado, con esta informacién la
Organizacion Nacional de Proteccion
Fitosanitaria (ONPF) del pais importa-
dor elabora un Andlisis de riesgo de
plagas (ARP), en este periodo se pue-
den realizar intercambio de informa-
cién técnica y reuniones bilaterales.
Posteriormente, la ONPF del pais de
destino propone las medidas del ma-
nejo del riesgo pudiendo requerir una
visita en origen e intercambio de co-
mentarios técnicos a la propuesta de
requisitos, con la conformidad del SE-
NASA a los requisitos fitosanitarios se
realiza la consulta publica para recibir
comentarios oficiales a la propuesta
de regulacion y finalmente se realiza
la aprobacién y publicacién de requi-
sitos fitosanitarios.

Para la exportacion de uva de mesa
a cualqguier destino y desde cualquier
region se realizan actividades para
mitigar el riesgo de plagas en todo
SuU proceso productivo con la certifi-
cacion de los lugares de produccion,

el establecimiento de medidas para
el transporte desde el campo hacia
la empacadora, la certificacion de
las empacadoras y la certificacion de
cada envio de exportacion.

Para la solicitud de la certificacion
de los lugares de produccién, cada
productor debe completar el regis-
tro de productor que se realiza de
manera presencial en el SENASA de
su localidad de manera gratuita, con
este trdmite obtiene su coddigo que es

PARALASULICITUD DELA CERTI

)t LOS LUGARES DE PRODUCCION; CADA
’RODUCTOR DEBE COMPLE

)t PRUDUCTOR QUE SE REALIZA DE MANERA
PRESENCIAL EN EL SENASA DE SU LOCALIDAD

unico e intransferible; con este cdodi-
go puede solicitar la certificacion de
su campo treinta dias antes de la pri-
mera cosecha, este trdmite lo puede
hacer por mesa de partes de su lo-
calidad o a través de la VUCE con su
numero de RUC y clave SOL, presen-
tando croquis del campo, Boucher de
pago correspondiente y los anexos 1.2
A y 1.2 B donde se consignan las me-
didas fitosanitarias orientadas a las
plagas reguladas que son verificadas
por el inspector del SENASA durante
la inspeccion fitosanitaria.

CRTIFICACION

ARELREGISTRO

68
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La solicitud para la certificacion
de las empacadoras también se
debe realizar a través de la VUCE
debiendo presentar el Boucher de
pago, memoria descriptiva y pla-
no de la instalacion con el flujo del
producto, esta empacadora debe
estar debidamente autorizada sa-
nitariamente y contar con su plan
HACCP, Planes Operativos Estan-
darizados (POES), Buenas Prdcti-
cas de Manifactura y Plan Interno
de Rastreabilidad; para la certifica-
cién de la empacadora el inspector
debe verificar las condiciones de
resguardo fitosanitario y las condi-
ciones minimas requeridas.

Para la certificacion de cada envio
de exportacion, se debe realizar la so-
licitud también a través de la VUCE,
verificando previamente los requisitos
fitosanitarios del pais importador, la
inspeccion se realiza Unicamente en
las instalaciones de una empacadora
certificada por SENASA y a cargo de
un inspector de SENASA autorizado;
esta inspeccion comprende una revi-
sion documentaria, la conformacion
del envio incluyendo el sello del trata-
miento del material de embalaje y el
etiquetado acorde a cada protocolo
o plan de trabajo y la inspeccion fito-
sanitaria verificando que la fruta esté
libre de plagas reguladas y otros con-
taminantes.

Para la campafia 2023-2024 se van
a inspeccionar los primeros envios a
Japdn, este pais nos ha autorizado
la exportacion de veintiséis (26) va-
riedades de uva de mesa, entre ellas
Red Globe, Sweet Globe, Allison, Au-
tum crisp entre otras. Todos los envios
tienen que vigjar en contenedores re-
frigerados y cumplir con el tratamien-
to de frio con las siguientes opciones:
<1.0°C a 16 dias o <2.0°C a 18 dias o
<3.0°C a 18 dias.
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SEGUROS DE CARGA

RESPONSABILIDAD DE
LA NAVIERA FRENTE A
RIESGS DE LA FRUTA
EN TRANSITO

Ha habido algunos cambios Ultimamente en el
tema de la responsabilidad de la naviera ante
cualquier problemdtica que pudiese pasar en
trénsito y, principalmente, si el sequro se activa o
no ante ciertos dafios que pudiese tener en transito
antes de llegar a destino.

Claudio Aguilar, CEO de RSK Group

solo meses de que parta una nueva temporada fruticola, es nece-
sario que exportadores y productores estén informados del com-
portamiento de los seguros de carga y los desafios que enfrentan
con su contratacion. Este es un tema que concita gran interés en
el mundo exportador.

Paul Maxwell, Country Manager
de RSK Group
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Es por ello que PROVID invité a la empresa RSK Group a realizar el
webinar: “Seguro de carga ées el momento adecuado para trabajar
sin ellos?” donde se enfocd dicho comportamiento, con una especial
mirada hacia la posibilidad de que los exportadores trabajen sin segu-
ros, siendo asesorados por empresas precisamente como RSK.

RSK es una empresa especialista en asesorar a exportadores de pe-
recibles en asuntos de siniestros de carga y cuenta con ingenieros,
agronomos y abogados con mds de 15 afios en el rubro de recuperos
de carga y de polizas de carga alemanas.

El webinar estuvo a cargo de Claudio Aguilar, CEO de RSK Group, y
de Paul Maxwell, Country Manager de RSK Group en Pery, quienes co-
mentaron la importancia de poder informar los cambios experimen-
tados por la industria de los seguros de carga en los Ultimos tres afios,
en relacién con las coberturas y limitaciones, junto con la manera en
que la industria naviera enfrenta hoy los reclamos de carga.

“Hemos trabajado durante 15 afios enfocados en la mediana y pe-
quefia empresa exportadora, que son quienes mds apoyo necesitan
en momentos donde un reclamo de carga puede marcar la diferen-
cia en los resultados financieros de una temporada. Creemos que los
cambios que enfrentamos en la industria de los seguros de carga pe-
recible, no necesariamente se deben observar cémo amenazas, sino
como una gran oportunidad de crecimiento y evoluciéon hacia nuevas
estrategias que buscan optimizar el manejo de los reclamos de carga
a nivel mundial”, indicé Claudio Aguilar en su intervencion.

SEGUROS
DE CARGA DE
PERECIBLES

Explicé que los seguros de carga de
perecibles estdn basados en ciertos
términos y condiciones especificos,
limites, sublimites y una prima que
el asegurado debe pagar, y hay que
conocer muy bien su funcionamiento.

Anotd que, frente a situaciones de
dafios, es fundamental inspeccionar
en destino las cargas dafiadas que
son reportadas al seguro, se valori-
zan sus pérdidas, se analizan los mé-
ritos del caso y el sequro procede con
la aceptacion, rechazo o solicitud de
mayores antecedentes en caso de
ser necesario.

Por ello resaltd que es muy impor-
tante que cada exportador esté infor-
mado sobre como operan los segu-
ros de carga, las coberturas y limites,
para que, dependiendo de las carac-
teristicas especificas de su negocio,
tipo de fruta, mercados y navieras de
preferencia, pueda evaluar si se jus-
tifica la contratacion de un seguro o
no, tomando en especial considera-
cion los actuales cambios del merca-
do del seguro y los servicios que la in-
dustria ofrece en materia de manejo
de reclamos y procesos de recuperos
exitosos.

Se indicod también que para reco-
mendar a un exportador si debe to-
mar seguro de carga o no, depende-
rd de la realidad de cada exportador
y Si posee riesgos asociados a su tipo
de producto, mercados al que nece-
sita llegar, fechas, navieras de pre-
ferencia que ciertamente marcardn
una diferencia al momento de eva-
luar si es posible trabajar sin seguros
de carga.

RECLAMOS DE CARGA

Durante el webinar Claudio Agui-
lar realizé un andlisis del compor-
tamiento del seguro de carga pre
y post pandemia, la exclusion de la
cobertura de dafios por retraso, los
costos de las primas y su relacion
con el proceso de recupero legal,
como enfrentar una temporada sin
seguro de carga y los factores que
afectan la decision.

Hubo importantes referencias y
consejos sobre las claves para una
adecuada administracion de recla-
mos de carga, como son los Infor-
mes de consolidacion y de calidad
en origen; el uso adecuado de ter-
maografos y su ubicacion; las ins-
pecciones de carga, destrucciéon de
carga, resultados de venta y cdlcu-
lo de las pérdidas; con un profundo
andlisis sobre el ciclo virtuoso en los
reclamos de carga: méritos, expec-
tativas y compensaciones.

Por su parte, Paul Maxwell se re-
firid a los procesos de recupero en
contra de las navieras y las reaccio-
nes de estas, donde abarcd temas
como el manejo eficiente de los re-
clamos de carga en cuanto a plazos,
protestas y el uso correcto de la nor-
mativa local.

Habld de la importancia de contar
con un grupo multidisciplinario de
profesionales en las acciones de re-
cupero contra terceros; las tenden-
cias actuales de las navieras, que
van desde la transparencia al ocul-
tamiento de informacion; la postura
de las navieras frente a los retrasos
y la radicalizacion de los términos de
los B/L; el uso adecuado de nuevas
herramientas ofrecidas por algunas
navieras y la eventual judicializacion
de los procesos, con un andlisis par-
ticular de la realidad peruana.
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LLEGO PRIwER EMBARQUE

JAPON YA ESTA DEGUSTANDO
LA UVA PERUANA

Fueron dos contenedores con 35 toneladas de uva de mesa, variedad
Seedless, los que formaron parte del primer embarque de esta fruta de
exportacion que en setiembre pasado enrumbd hacia el Japon. Fue un hito
historico logrado después de mds de 15 afios de gestiones oficiales para
ingresar al mercado nipdn. Ahora los japoneses ya estan saboreando las

exXquisitas uvas peruanas.

a Sociedad Agricola Ra-
pel, que pertenece al gru-
po de capitales chilenos
Verfrut, principal exporta-
dora de uva de mesa en el
Pery, fue la encargada de realizar el
primer envio desde el puerto de Paita,
en Piura. Segun informaron, se tiene
programado despachar un total de
120 contenedores de esta fruta fresca.

La Direccion Regional de Comercio
Exterior y Turismo de la regiéon Piu-
ra participd del envio y celebrd este
acontecimiento para la agroexporta-
cion de uva de mesa.

“Es un hecho histérico y muy impor-
tante para la regién Piura pues por
primera vez se envid uva piurana de
calidad a nivel internacional y abre
una ventana muy importante de ex-
portaciones para la zona norte”, dijo
en esa oportunidad Richard Neira, di-
rector regional de Comercio Exterior
y Turismo.

El embarque partié del puerto de
Paita el 16 de setiembre y aproxima-
damente un mes después llegd al
puerto de Yokohama (Japdn). Cabe
mencionar que los tiempos de trdan-
sito a los paises asidticos son largos,
por lo que requieren tratamientos es-

peciales de frio para poder llegar la
fruta en éptimas condiciones.

“Son dos contenedores enviados de
los 120 que se han programado. La
empresa enviard solo fruta fresca. Es-
pera aprovechar la ventana de expor-
tacion de la zona norte, que va desde
setiembre hasta diciembre”, informad
Pablo Eyheralde, gerente general de
Sociedad Agricola Rapel.

Segun Eyheralde, los precios en el
mercado asidtico oscilan en US$ 3 por
kilo las uvas rojas Seedless y las uvas
verdes Seedlees estdn con un precio
levemente superior.

LIBRE DE
ARANCELES

Cabe mencionar que las uvas de
mesa peruanas de este primer em-
barque a Japdn gozan de acceso li-
bre del pago de aranceles, en virtud
del Acuerdo de Asociacion Econdmica
entre Pery (de manera estacional) y
en virtud del Tratado Integral y Pro-
gresista de Asociacion Transpacifico
(CPTPP).

De acuerdo a los acuerdos tomados
entre los gobiernos de Peru y Japdn,
nuestro pais podrd exportar un total
26 variedades de uva a un mercado
de 125 millones de potenciales consu-
midores. De acuerdo con informacion
del Mincetur, el potencial exportador
de uvas frescas a Japodn asciende a
US$ 17 millones.
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A través de la OCEX Tokio, se vienen concretando reuniones comerciales
entre importadores japoneses y exportadores peruanos, para aprovechar la
apertura de este mercado. Promperut informd que ya hay varias empresas
agroexportadores interesadas en enviar uva fresca de mesa al Japon.
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PROTOCOLO
SANITARIO QUE
CUMPLIR

Cabe recordar que en marzo pasa-
do se logroé la autorizacion para el in-
greso de las uvas de mesa peruanas
a Japon, tras 15 afios de gestiones en-
tre el Ministerio de Comercio Exterior
y Turismo, a través de Promperu y la
OCEX Tokio, y el Ministerio de Desa-
rrollo Agrario y Riego (Midagri), a tra-
vés del SENASA.

Es importante sefialar que el esta-
blecimiento de un protocolo fitosa-
nitario que autoriza el ingreso de un
producto vegetal a un nuevo merca-
do, como fue el caso de Japdn, es un
proceso complejo por el riesgo fito-
sanitario que representa para al pais
importador.

Para ello se tuvo que evaluar la
magnitud del riesgo de ingreso de
plagas y se tomaron medidas para
reducir esta posibilidad, sin poner en
peligro la restriccion del comercio in-
ternacional.

Este proceso tuvo trece etapas, en-
tre ellas el intercambio de propuestas
técnicas, estudios, visitas al Pery, en-
tre otros, culminando con la etapa de
consulta publica, en la que no hubo
observaciones.

En estas etapas participaron el SE-
NASA (Peru) y el MAFF (Japoén). El
proceso se inicié con la solicitud pre-
sentada por el SENASA para el acceso

de la uva de mesa a dicho mercado,
remitiendo el dossier con informacion
técnica sobre el manejo de plagas en
el cultivo, cosecha y post cosecha ela-
borado en coordinacién con el gremio
exportador (PROVID).

También hubo visitas técnicas de
una delegacion del MAFF en lugares
de produccion y plantas de empaque
de uva en Piura e Ica, con el objetivo
de verificar las acciones que se des-
pliegan para el control de las moscas
de la fruta, las medidas fitosanitarias
que se aplican en campo y el proto-
colo aplicado para la certificacion de
lugares de produccion.

MANEJO Y CONTROL
DE LOS ACAROS EN

LA UVA DE MESA

Ing. Agr, Mg. Sc. Guillermo Sanchez V.
Profesor Principal
Universidad Nacional Agraria La Molina

INTRODUCCION

Los dacaros constituyen un grupo numeroso y de acuerdo a muchos autores
solo son superados por los insectos. Otro detalle muy importante es que se
encuentran en prdcticamente todos los hdbitats disponibles, de alli que se les
puede observar en el suelo, en las plantas, en el agua, etc. Existen por lo tanto
dcaros de vida libre, siendo abundantes en lugares donde existen detritus or-
gdnicos. Asi los dcaros que habitan en suelos humedos y ricos en materia or-
gdnica son muy abundantes en especies y numero de individuos. Existen algu-
nas especies que viven en los diferentes tipos de estiércol, donde encuentran
un ambiente favorable, que les permite construir poblaciones muy numerosas.
Los acaros también viven con otros animales que les proveen una fuente de
alimento o principalmente de transporte que aprovechan para su dispersion.
Otros viven en la superficie del cuerpo de sus hospederos alimentdndose de
las exudaciones. Algunos grupos muy reducidos de dcaros son pardsitos in-
ternos al invadir las vias respiratorias, donde encuentran humedad, oxigeno y
alimento suficiente. Se han registrado dcaros infestando productos almace-
nados en donde algunas especies desarrollan poblaciones numerosas. Pocas
familias se han adaptado y especializado para alimentarse de tejidos vegeta-
les. Igualmente se registran varias familias especializadas como predadoras
de dacaros fitéfagos y de algunos insectos diminutos.

CARACTERISTICAS
DE LOS ACAROS

Los dcaros son artrépodos que per-
tenecen a la clase Arachnida. Una de
las caracteristicas saltantes es su ta-
mafo pequefio la misma que puede
variar entre 0.1 a 0.5 mm de longitud,
de alli la dificultad para ser observa-
dos a simple vista sobre todo cuando
infestan plantas. El cuerpo de los dca-
ros en general tiene la caracteristica
de presentar dos regiones, una ante-
rior que lleva las partes y apéndices
bucales que recibe el nombre de Na-
tosoma y se distingue claramente del
cuerpo llamado Idiosoma. Ademds,
poseen cuatro pares de patas que lo
diferencian de los insectos que tienen
tres pares de patas. Finalmente se di-
ferencia de los insectos porque care-
cen de antenas (Figs. 1y 2)

Fig. 1 Acaro adulto

Fig. 2 Colonia de acaros
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ACAROS FITOFAGOS

La presencia de dcaros en la agricultura peruana no es reciente, ya en el siglo
pasado se mencionaba la presencia de algunas de ellas en el caso dela vid tal
como es el caso del acaro de la yema citada inicialmente como Eriophyies vitis
el afo 1952. Es posible que este acaro haya sido introducido en plantones de
vid en los primeros afios de la introducciéon de este cultivo a nuestro pais. Las
otras especies que se presentan en la vid fueron registradas posteriormente. En
el caso del acaro hialino su importancia en la vid, recién se conoce su presencia
en este cultivo hace aproximadamente 10 afios atrds, registrdndose por prime-
ra vez infestando a la vid en la localidad de Chepén y en Ica infestando brotes
después de la poda y en plantas en desarrollo respectivamente.

En las vides tradicionales generalmente no se observan estas plagas salvo
Oligonychus beeri que por lo general se presenta en zonas polvorientas o en
plantaciones en estrés hidrico.

La presencia de estos dcaros fitéfagos en general en las plantaciones de
uva de mesa con fines de exportacion tiene como elemento principal de su
presencia a la forma como se conduce el cultivo que por lo general se tiene la
presencia de abundante sombra lo cual facilita el refugio de estos individuos
que son diminutos.

FAMILIA TETRANYCHIDAE

Esta familia incluye a las denominadas “arafiitas rojas” que infestan una gran
diversidad de cultivos en nuestro medio. La especie registrada en plantaciones
de uva de mesa con fines de exportacion basado en colecciones a lo largo de
la costa del Peru es la siguiente.

OLIGONYCHUS BEERIESTEBANES & BAKER

Comunmente citada como arafiita roja. Esta especie inicialmente fue citada
de Costa Rica y México. Su presencia en nuestro pais significa que es una es-
pecie introducida. Muestra una coloracion rojiza oscura hacia ambos lados y
tiene mucha similitud en color con T. urticae (Fig. 3). Hasta el momento ha sido
registrada en vid y palto.

ig. 3 Oligonychus beeri

DANOS

Tanto inmaduros como adultos
realizan laceraciones en el haz de
las hojas, las cuales posteriormente
cambian de color, dando la aparien-
cia de una decoloracion de la parte
afectada que generalmente se ma-
nifiesta a lo largo de la nervadura
central y que se extiende por las
nervaduras secundarias (Figs. 4 y 5).
En casos de alta infestacion pueden
afectar las hojas completas y gene-
rar como consecuencia defoliacion
o caida de hojas.

Fig. 4 Daflos en hojas

TANTO
INMADUROS
COMO ADULTOS
REALIZAN

[ACERACIONES
tN EL HAZ D
LAS HOJAY'

Fig. 6. - Hembra y huevos del acaro
hialino

POLYPHAGOTARSONEMUS LATUS
BANKS (ACARI: TARSONEMIDAE)

Es una especie de distribcion cosmopolita habiendo sido registrada en
Australia, Asia, Africa, Europa, Centro America, Norte America, America del
Sur y las islas del Pacifico.

Es conocida como dcaro hialino, dcaro blanco o dcaro trpical. Infesta una
variedad de plantas cultivadas y silvestres entre las que destacan la papa,
tomate, ajies en general, citricos, vid, plantas silvestres como el yuyo y el
capuli cimarron.

ALGUNAS CARACTERISTICAS MORFOLOGICAS

Adultos. - Tiene forma oval, ligeramente mds ancho en el aspecto frontal.
En general tiene la forma globosa. Son muy pequefios casi microscoépicos.
Los machos son ligeramente mds pequefios y anchos que las hembras.
En general son de color dmbar o verde amarillento translucido. La hem-
bra presenta una linea blanca fina que corre longitudinalmente por todo el
cuerpo y en parte posterior cerca del final se bifurca (Figs 6 y 7).

Fig. 7 Huevo, larva, ninfa y adulto

TANTO LOS ADULTOS COMO LOS OTROS
ESIADOS AGTIVOS, SE ALIMENTAN
RASPANDO LA CARA INFERIOR DE LAS
HOJAS MAS JOVENES O TIERNAS PARA
[UEGO SUCCIONAR LA SAVIA'
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DANOS

Tanto los adultos como los otros es-
tados activos, se alimentan raspando la
cara inferior de las hojas mds jovenes
o tiernas para luego succionar la savia.
Como consecuencia de esta alimenta-
cion las hojas se deforman, detienen su
desarrollo, la cara inferior de las hojas
adquieren una coloracion marrén bri-
llante, finalmente y en casos extremos
de infestacién se llegan a secar. Las
mayores infestaciones se han observa-
do en plantones en desarrollo (Fig. 8)
Yy en brotamiento después de la poda.
Finalmente, solo en algunos casos se
ha registrado raspado a nivel de frutos
(Fig. 9), especialmente cuando no se ha
realizado un buen control de esta plaga
cuando estaba infestando brotes.

Fig. 9 Dafios en bayas
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COLOMERUS VITIS
PAGENSTECHER
(ACARI: ERIOPHYIDAE)

Esta especie fue citada en la litera-
tura peruana desde el afio de 1952 con
Eriophyes vitis. Tiene como caracteris-
tica el de tener el cuerpo alargado y
presenta una coloracién amarillo pd-
lido. El abdomen estd provisto de pe-
quenos tubérculos. En promedio mi-
den 0.2 mm de longitud (Figs 10 y 11).

Fig. 10 Colomerus vitis

Fig. 11 Colomerus vitis en hoj

ESIAESPECIE FUE CITADA
EN LALITERATURA PERUANA

DESDE ELANO DE 1852 CON
ERIOPRYES VITIS

DANOS

Como consecuencia de la alimentacién en el haz de las hojas se observan
protuberancias (Fig. 12) en tanto que en el envés se aprecian hendiduras ini-
cialmente de color blanquecino que luego se tornan marrén oscuro (Fig. 13).
En casos extremos puede ocasionar defoliacion. En las yemas se localizan en
la parte interna de esta, donde se mantiene protegidas y ademds van lace-
rando las yemas (Figs. 14 y 15) y finalmente las inactivan evitando su normal
brotamiento.

Fig. 14 Individuos en yemas

Fig. 15 Danos en yemas

FACTORES
FAVORABLES
PARA LOS ACAROS
FITOFAGOS

Viento. - Los fuertes vientos llevan
a algunas de las especies de dcaros
a grandes distancias tal es el caso de
O. beeri y P. latus, debido a que son
individuos pequefios. Igualmente, el
viento traslada a grandes distancias
a insectos pequefios como la mosca
blanca o los trips.

Polvo. -El polvo acumulado en la su-
perficie de las hojas como consecuen-
cia de los vientos o del paso de trac-
tores u otro tipo de maquinaria por
caminos o carreteras vecinas o dentro
del campo levanta el polvo y este se
acumula en las hojas y sirven sobre
todo para la presencia y desarrollo de
O. beeri.

Estrés hidrico. - El estrés hidrico
acelera la infestacion por dcaros, es-
pecialmente por O. beeri y C. vitis.

Temperatura. - Este factor acelera
el ciclo de desarrollo de los dcaros, es
decir, a mayor temperatura, el ciclo
de los dcaros es mds corto.

Densidad de siembra. - A mayor
densidad de siembra, mayor sombra
y mayores posibilidades de sobrevi-
vencia de los dcaros en general y de
otras especies plagas como la cochi-
nilla harinosa, por ejemplo.

MANEJO.Y CONTROL
DE LOS ACAROS EN LA
UVA DE MESA

Las prdcticas de manejo que se
plantean para los dcaros son de apli-
cacion general para las diferentes es-
pecies plagas y enfermedades que se
presentan en la vid, de alli que este
enfoque es integral, es decir, se debe
manejar el cultivo antes que intentar
manejar a las plagas en general.

051 - Provid Digital

MANEJO CULTURAL:

Manejo de la densidad. - Es conocido que, a mayor densidad, mayores pro-
blemas sanitarios. En el caso particular de los dcaros la sombra sobre todo es
un factor que facilita la sobrevivencia de Colomerus vitis (Figs. 16 y 17). Esto es
vdlido por ejemplo para la presencia de la cochinilla harinosa.
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Fig. 16 Plantacion con ligera iluminacion Fig. 17 Plantacion con escasa iluminacion

Manejo del riego. - Existen varias modalidades de riego en la uva de mesa,
predominado el riego por goteo; sin embargo, también existe el riego por gra-
vedad (Figs. 18 y 19). Dentro del riego por goteo, se hace utilizando una cinta,
dos cintas o bien con las cintas de riego levantadas. En el caso del riego por
gravedad generalmente es con dos surcos de riego. En todos los casos se debe
evitar el estrés hidrico para evitar la presencia e incremento de los dcaros.

Fig. 18 Riego por gravedad

Fig. 19 Riego por goteo

Manejo de la nutricién. - En general el exceso de nutrientes especialmente el
nitrogenado, va a generar la tropicalizaciéon de la planta, por lo tanto, servird
para proteger y mejorar la capacidad de sobrevivencia del acaro de la yema.
Ademds, puede favorecer la infestacion por el acaro hialino. Igualmente, la fal-
ta de nutrientes ocasionard una planta mas débil que facilitard la infestacion
por O. beeri y C. vitis. En resumen, la fertilizacién deberd estar en funcién a la
temperatura de la zona, calidad de suelo, tipo de riego y a los andlisis tanto del
suelo como foliar (Figs. 20 y 21).
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Fig. 20 Fertilizacion manual (gravedad) Fig. 21 Fertirriego

Manejo de la Poda. - Generalmente dependiendo del vigor de las yemas
en los cargadores se realizan podas cortas, medianas y largas (Figs. 22 y 23).
Cuanto mds larga es la poda, se producird una mayor masa foliar y por lo
tanto una mayor posibilidad de infestacion por los dcaros y por otras especies
plagas (trips, moscas blancas, cochinillas harinosas).

Fig. 23 Poda larga

Manejo de los residuos de la poda. - Los residuos de la poda deben ser pica-
dos y enterrados. No deben ser colocados al pie de las plantas por la presencia
del acaro de la yema que luego retornan a la planta cultivada y tampoco se
puede dejar dentro del campo picado sin incorporar o en los bordes del campo
por constituir focos de infestacion por otras especies plagas.

Fig. 22 Poda media Fig. 23 Poda larga

Manejo de la iluminacién. - A me-
nor iluminacion mayor posibilidad de
la presencia e incremento del acaro
de la yema. Otras plagas también
son favorecidas por la escasa ilumi-
nacién de la plantacion tales como
las cochinillas harinosas, los trips, etc.

Fig. 23 Poda larga

LOSRESIDUDS
Db LAPODA
DEBEN SER
PICADOS Y
ENTERRADDS

Desbrote, deshoje, despunte y penduleo de racimos. - Las tres primeras
practicas se deben de realizar de manera oportuna para disminuir la presen-
cia de dcaros y de otras especies plagas. Igualmente, el penduleo puede evitar
dafios por el acaro P. latus a las bayas.
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Manejo de malezas. - Existen malezas que hospedan al acaro Oligonychus
beeri y de otras especies plagas. Los campos de uva por lo tanto deben estar
libres de malezas durante todas las campafas.
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PRACTICAS

St DEBEN

Db REALIZAR
Db MANERA
OPORTUNA

Manejo de cercos y cortinas. - Los
cercos y cortinas deben ser podadas
continuamente para evitar el refugio
de los dcaros, asi como de otros in-
sectos como los trips, moscas de la
fruta etc.
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CAMINOS 0
CARRETERAS
POLVORIENTAS
FAVORECEN
[APRESENCIA
DELACARD
OLGONYGRUS

BEERI, DEALLIQUE
LAS CARRETERAS
DEBEN SER
AFRMADAS
OREGADAS
CONCIERTA
FRECUENCIA

Manejo de caminos. - Caminos o
carreteras polvorientas favorecen la
presencia del acaro Oligonychus bee-
ri, de alli que las carreteras deben ser
afirmadas o regadas con cierta fre-
cuencia para evitar que al pasar la
maquinaria levante demasiado polvo.

( )

CONTROL BIOLOGICO

Predando Oligonychus beeri se han
registrado a dos especies, Euseius
emanus y Typhlodromus occidentalis;
sin embargo, no se considera como
de importancia en el caso de la vid y
lo que recomienda es proteger a es-
tos predadores de las aplicaciones de
plaguicidas en general.

CONTROL QUIMICO

Existen diferentes acaricidas que
pueden ser aplicados para el con-
trol de dcaros fitéfagos en la uva
de mesa, especialmente para Co-
lomerus vitis, Polyphagotarsone-
mus latus y en menor escala para
Oligonychus beeri. Para el caso del
acaro de la yema C. vitis las aplica-
ciones se deben efectuar durante
la pos cosecha. Durante las aplica-
ciones se debe asegurar una buena
cobertura, que viene a ser lo mds
importante tomando en cuenta
que en esta etapa los dcaros estdn
protegidos dentro de la estructura
de las yemas. Igualmente, para el
acaro hialino las aplicaciones de los
acaricidas deben estar orientados a
proteger los brotes. Finalmente, los
acaricidas a emplear deben tener
registro de uso en la uva de mesa.
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